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NADIE EN EL MUNDO VENDE MAS PROPIEDADES QUE EL EQUIPO RE/MAX -

WWW.REMAX-URBANA.COM.AR
WWW.SERAGENTEREMAX.COM.AR

S| TE GUSTA BRINDAR
i SERVICIOS INMOBILIARIOS

HAY UN LUGAR PARA VOS EN EL EQUIPO RE/MAX.

Lider Mundial en Servicios Inmobiliarios
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BIENVENIDO
A RE/MAX

LA ORGANIZACION DE BIENES
RAICES MAS GRANDE A NIVEL MUNDIAL.

o el mundo inmobiliario.
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RE/MAX ha sido nombrada 10 veces la Franquicia Inmobiliaria
nimero 1 en el mundo. (Entrepreneur Franchise 500 survey,
www.entrepreneur.com

RE/MAX esté catalogada como una de las 50 empresas que cam-
biaron la forma de hacer negocios en el mundo {50 Companies that
Changed the world, Howard Rothman).

RE/MAX Argentina fue galardonada con el prestigioso premio
“International Region of the Year" de RE/MAX Internacional. Fue
elegida entre 90 paises por su crecimiento, desarrollo y performance.

S1 sos emprendedor y te atraen
los grandes desafios, RE/MAX es
tu lugar.
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El resultado fue una combinacién de mdximas comisiones,
maximo servicio y soporte al agente, las més avanzadas herrami-
entas de gestidn, formacidn constante, soporte motivacional y la
libertad necesaria para que cada agente se desenvuelva dentro de
la inmobiliaria. A cambio, los agentes debian solventar sus gastos
& invertir en pagar por los servicios recibidos.

EL RESULTADO FUE EL NOMBRE RE/MAX
“REAL ESTATE MAXIMUMS".

(RE/sultados MA/ximos en Bienes Raices), un concepto revolu-
cionario de negocio en que todas las partes pueden ganar.

-MAXIMA ATENCION AL CLIENTE {m

-MAXIMA COMISION PARA
EL VENDEDOR

MAXIMA RENTABILIDAD
PARA EL FRANQUICIADO

MADIE EN EL MUNDO VENDE MAS
PROPIEDADES QUE EL EQUIPO RE/MAX*

Hoy, estos principios se han consolidado y el sistema se ha
expandido globalmente. En la actualidad RE/MAX es una red de
mas de 100.000 Agentes Inmobiliarios con una gran experiencia
acumulada, RE/MAX es la empresa que mas propiedades vende
en el mundo.

 RE/MAX EN ARGENTINA.

Empresarios argentinos, luego de haber estudiado el resultado del
modelo RE/MAX en ofros paises y habiéndose desarrollado en el
rol de Agentes Inmobiliarios, adquirieron la Master Franquicia
RE/MAX para el territorio argentino a fines del 2004 y abrieron
sus primeras oficinas en el 2005,

Desde entonces una expansion sin precedentes la ha convertido
en la empresa inmobiliaria de mayor crecimiento y proyeccién en
el mercado nacional con mds de 50 franquicias y mas de 1000
Agentes Inmobiliarios en el mercado nacional, RE/MAX tiene
como objetivo posicionarse con una importante cuota de mercado
en las principales ciudades del pais.

MUDATEAREMAX.COM.AR
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* LA CARRERA DE BIENES RAICES PRESENTA
UN SIN FIN DE OPORTUNIDADES, COMO AGENTE
RE/MAX PODES:

llarte con libertad y manejar tus tiempos como si fueras
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EN RE/MAX ENTENDEMOS
LO QUE NECESITAS PARA
ALCANZAR EL EXITO.

Priorizamos tu formacidn permanente con el fin de alcanzar tu
maximo potencial como Agente RE/MAX.

Entendemos que tu bienestar profesional y personal es directamente
proporcional a la cantidad de negocios y a la calidad del servicio que
brindaras al cliente.

;QUE ESPERAMOS DE VOS?
Los Agentes RE/MAX son comerciales proactivos, tienen mentalidad

empresarial, alta autodisciplina, gran capacidad de adaptabilidad,
gtica, responsabilidad, resistencia y perseverancia.

o EL EXITO DE NUESTRO SISTEMA SE DEBE
A LA IMPLEMENTACION DE UN PROGRAMA DE
DESARROLLO ESPECIALMENTE DISENADO.

PROGRAMA DE DESARROLLO.

» 1.DESARROLLO PERSONAL.

Disefado para crear una carrera rentable con proyeccion.
Combina productividad con un bajo costo de inversion inicial.
Los agentes RE/MAX contribuirdn al éxito de tu gestion.

» 2.CRECIMIENTO ECONOMICO.

Maximas comisiones del mercado (hasta un 80%)

Respaldo de la Marca Global RE/MAX, un lcono a nivel mundial.
Herramientas que brindan resultados méximos en Bienes Ralces.

» 3. RED DE COLEGAS.

Red mundial compuesta por mas de 7.000 oficinas y mds de
100.000 Agentes Inmobiliarios en 80 paises.

En Argentina, mds de 50 oficinas y 1000 Agentes RE/MAX en 14
cuidades y seguimos creciendo.

Acceso a importantes niveles de informacidn actualizada y
especializada.

Inmuebles compartidos a nivel local, nacional e internacional con
el fin de satisfacer todas las necesidades que te sean presenta-
das.

Apoyo fundamental en el inicio de la actividad inmobiliaria.

» 4. IMAGEN CORPORATIVA.

Reconocida mundialmente por su logotipo: globo aerostético de
color rojo, blanco y azul.

La marca transluce ambicidn, calidad, experiencia y profesional-
ismo.

El globo RE/MAX simboliza los valores de la compariia de superar
las expectativas del cliente.

En Argentina, RE/MAX cuenta con presencia en distintos eventos,
grandes pautas en Via Publica, Internet, Television y Avisos
Graficos.

La imagen de la Marca te acompariia a dénde vayas y te ayuda a
captar mds clientes.

» 5. FORMACION.

La escuela RE/MAX brinda soporte instructivo constante.

RE/MAX es la empresa del mercado que mas formacidn brinda a
todos sus integrantes.

™
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Retain
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Resultado: una carrera exitosa en el rubro y un potencial méaximo.

+ de 160 dias de cursos que equivalen a 2000 horas.

Cursos Auxiliares y Coaching que ayudan a desarrollar habilidades para
brindar un servicio sobresaliente a tus clientes y para que te desenvuel-
vas en diversas areas.

Capacitaciones brindadas por profesionales con experiencia especiali-
zada.

Dos cursos dindmicos para iniciarte en RE/MAX con el objetivo que en 4
meses logres resultados tangibles que se sostengan en el tiempo.

EM
v) RE/MAX es una de las marcas mas

respetadas y reconocidas a nivel
mundial.




» 6. TECNOLOGIA.

Plataforma Tecnoldgica especialmente desarrollada.

Potencia la concrecién de mds y mejores negocios en menos
tiempo.

Permite alcanzar los mas altos niveles de productividad.

e BASE DE DATOS

www.remax.com.ar da origen al 60% de las operaciones de la red
RE/MAX,

+ de 200.000 visitas mensuales.

El cliente tiene acceso a una busqueda de propiedades a nivel
nacional.

Www.remax.com: sitio internacional visitado por 32 millones de
usuarios.

Todo el mundo tiene acceso a tus propiedades y puede contactarte
desde www.globalremax.com

e ILIST

CRM desarrollada especialmente para RE/MAX con la aplicacién destinada
a la gestitn comercial de cada oficina y agente.

Acumula informacidn de todas las propiedades que luego serd publicada en
www.remax.com.ar y exportada automaticamente a diversos portales.

Diferentes herramientas que permiten al Agente RE/MAX trabajar su
agenda, administrar contactos, captaciones y datos personales.

Eleva la bisqueda de propiedades maximizando tiempos de gestidn.
Manejo de negocios referidos a nivel nacional e internacional.

Acceso a informacidén (til para el desarrollo de negocios.

 MAINSTREET

Plataforma digital que permite al profesional RE/MAX acceder a
informacidn y contactos con 100.000 colegas alrededor del mundo.
iLIST y MAINSTREET son accesibles desde cualquier lugar del mundo!

» 7. TU NEGOCIO, SIN ESTAR SOLO.

La manera correcta de satisfacer a tus clientes.

En RE/MAX manejas tu cartera de clientes.

Desarrollas una carrera exitosa contando con el apoyo y los beneficios
de la Escuela RE/MAX y Tu Broker.

Encontrds negocios refereridos a nivel local, nacional e internacional.
Te respalda un cddigo de ética, una fuerte accion de marketing,
tecnologia y administracién, que te permite brindar el mejor servicio a
tus clientes para asi concretar mas y mejores negocios.

DESEMPENARTE COMO AGENTE RE/MAX, ES MAS QUE UNA
CARRERA  CONVENCIONAL, ES UN DESARROLLO
PERSONAL DONDE ENCONTRARAS VENTAJAS COMPETITI-
VAS; ES FORMAR PARTE DE UNA NUEVA CULTURA INMO-
BILIARIA. ES MUDARTE A LA VIDA QUE QUERES!

MUDARTE A RE/MAX SIGNIFICA

SER PIONERO EN TENDENCIAS

Sor
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que te

Poder innova

mayor productividad.
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Si no sos corredor o martillero piiblico, trabajas
" bajo la guia, supervision y asesoramiento de
un matriculado.

HACER PROMOCION PERSONAL




e ESTABLECER PRIORIDADES
EMPRESARIALES.

Disfrutar de la autonomia de llevar adelante tu proyecto sin que
te pongan techo.

Contar con una estructura inmobiliaria simple y sin complica-
ciones administrativas.

Enfocarte en la promocién de inmuebles, concentrarte en tus
clientes y potenciales.

o ESTABLECER TUS METAS
Y LOGRARLAS.

Crear tu plan de negocios en relacion a tus metas en cuanto a

ingresos.
Manejar tus horarios.
Trabajar conforme a tus exigencias, no la de ofros.

* INNOVAR EN EL RUBRO.

Ser inquieto, innovar continuamente sin temor de probar cosas

nuevas.

Participar en programas instructivos creados para tus requerim-

ientos especificos.

Incorporar la tecnologia en el proceso de venta.

Impulsar estrategias nuevas para aumentar tu productividad.
Formar parte del Lider Mundial en Servicios Inmobiliarios.

R

Trabajar conforme a tus
experiencias, no a las de otros

e ESCOGER TU ESPECIALIDAD.

Escoger en qué mercado, zona, captaciones o ventas querés especializarte.
iEn RE/MAX elegis el drea en la que serds exitoso!

AUMENTAR TU CARTERA DE CLIENTES SIN
PAGAR GRANDES COMISIONES A OTROS.

En RE/MAX crece tu cartera de clientes y tus ingresos, no los de ofro.
En RE/MAX formas parte del mejor equipo.

Haces tu propio camino con apoyo, formacién y contencién de

1u oficina RE/MAX.

Tu éxito solamente es limitado por tu habilidad, determinacién y
frabajo.
Madie en el mundo vende més propiedades.

ANIMATE Y MUDATE A LA VIDA QUE
QUERES; HAY UN LUGAR PARA VOS EN
EL EQUIPO RE/MAX.

REMBX
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